Tentenverhuurbedrijf groeide Van Kammen Oosternijkerk bijna boven ’t hoofd

'As se kamelen ha wolle, krije se dy ek’

Door Ruurd Walinga

OOSTERNIJKERK ”De
kij steane net mear oan it
ketting op stal en dat wolle de
minsken ek net mear”. Aldus
verklaart tentenverhuurder Y.
van Kammen uit Oosternij-
kerk het succes van z'n flink
uit de kluiten gewassen be-
drijf. ”De minsken wolle net
mear op in brulloft oan lange
tafels sitte, mar se wolle wat
omrinne; har eigen drankje
ophelje, sadat der wat bewe-
ging is; dat is gesellich”.

Van Kammen kan smakelijk
vertellen over zijn ondernemersfi-
losofie en over z’n belevenissen
als tentenverhuurder. In de meest
uiteenlopende kringen verkeert
de Oosternijkerker zich. De ene
keer moet hij met een Oranjever-
eniging tot op de laatste cent
onférhandelen over de prijs van
een feesttent, de andere keer
regelt hij een aantal VIP-tenten
voor een groot popconcert waar
niet op een paar honderd gulden
wordt gekeken. Opvallend is dat
hij steeds vaker gevraagd wordt
om bruiloften te verzorgen. De
tijd van de trouwerij in het dorps-
huis met lange tafels is voorbij,
zo meent hij.

”Oer al myn belevenissen soe
ik wol in boek skriuwe kinne”,
aldus de 44-jarige ondernemer,
die zo’n twintig jaar geleden de
enige tent van z’n vader over-
nam. Het was een oude tent die

Y. van Kammen in één van z’n mooiste (aluminium)tenten, die leidde tot de beurs Expo.(Foto: Jannes Faber)

eigenlijk hoognodig aan vervan-
ging toe was. Samen met z’n
echtgenote kocht Van Kammen
een zeilmakerij en begon in een
oud schooltje in Ee met de ver-
vaardiging van tenten. “’In sport-
fisker fan 65 jier it Grins dy’t s
heit koe, hat my it wurk leard.
Betingst wie dat ik him alle dagen
hinne en werom brocht. Dat haw
ik dien. Us earste winter hawwe
myn frou en ik tinten makke. Sy
achter de naaimasine en ik it
doek mar oanliike”.

De katoenen tentdoeken in de

beginjaren waren van een prima
kwaliteit. Ze hadden een levens-
duur van zeker tien jaar. Vanwe-
ge strengere milieu-richtlijnen
mochten medio jaren tachtig be-
paalde stoffen niet meer gebruikt
worden en kwam er polyesterka-
toen van veel slechtere kwaliteit.
”Nei trije jier wie it seil lek en
swart. En as it mei in feest reint
en it lekt yn ’e tinte, dan is it in
rottinte en bin ik in rotfint, wylst
ik der neat oan dwaan kin”,
verdedigt Van Kammen zich. Mo-
menteel hebben de meeste tenten

een tentdek van byzonyl, een
geplastificeerd kunststof doek.
Nadeel hiervan is echter, dat dit

_condenswerking geeft. Alleen met
-verwarming in de tent kan dit

voorkomen worden.

In 1986 was het een belangrijk
jaar voor Van Kammen. Hij kocht
toen in Duitsland een aluminium
tent. Kosten: - f500.000. Het
echtpaar Van Kammen hoopte
stickem dat de bank geen lening
zou verschaffen, maar dat pakte
anders uit. De bankdirecteur had
alle vertrouwen in deze nieuwe
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ontwikkeling en Van Kammen
nam het risico. Toen het gevaarte
voor het eerst werd opgezet in
Oosternijkerk kwam er meteen
een gemeente-ambtenaar uit Dok-
kum aan, herinnert Van Kammen
zich. ”De minsken tochten dat wy
hjir in loads delsette soene en
fregen om in boufergunning”’.

De nieuwste aanwinst was aan-
leiding voor het bedenken van de
beurs Expo in Oosternijkerk. "Ik
moast dochs wat mei dy grutte
tinte”’, verklaart Van Kammen
heel nuchter. ”’In protte minsken
seine: Dat wurdt neat. Mar dit
jier is de Expo wer grutter as twa
jier ferlyn”.

Inmiddels verhuurt Van Kam-
men zo'n twintig verschillende
tenten. In het hoogseizoen biedt
hij werk aan twintig mensen. In
de winter aan zo’n acht. ’Yn’t
begjin diene myn frou en ik alles,
mar doe’t wy op in stuit tsien
man oan’t wurk hiene, miende ik
noch dat ik alles dwaan moast.
No hawwe wy alles wat better
regele, mar wy groeiden wol wat
tehurd”.

Naast tentenverhuur verzorgt
Van Kammen onder andere podi-
umopbouw, catering en tovert hij
sporthallen om tot feestruimtes.
Eén van z’n grootste opdrachten
was het optreden van Hessel in
Thialf, maar ook bij het concert
van Michael Jackson in De Kuip
was Van Kammen van de partij.
Niets is hem eigenlijk te gek.
Sinds kort heeft l%jj kunstpalmen
in z’n assortiment voor de aankle-
ding van een ruimte, “mar as se
echte ha wolle krije se echte. Ek
al belje se my op mei de fraach:
Kinst ek foar fjouwer kamelen
soargje, dan soargje ik foar fjou-
wer kamelen”.




